"Taldlj valamit, amit szeretsz csinalni, és akkor az életedben soha tobbé nem
kell majd dolgoznod."- Harvey MacKay —

Elo-eloszo:

Az irok tobbségének a szandéka maradandot alkotni, az enyém is az, hogy TE is
maradandot alkothass. Viszont a nagy elddokkel ellentétben nem célom, hogy
alomvilagba repitselek, viszont megmutatom, hogyan valhat valdésagga az
almod. Arra sem torekszem, hogy letehetetlen miivet adjak a kezedbe, sokkal
inkabb azt akarom, hogy alig vard, hogy a lecke végére €rj, és megvalositsd,
amit olvastal.

Néhany oldal mulva, olvashatod az 4ltalam szerencsésnek tartott megvaldsitasi
mddszert, de mivel minden lecke 6nalloan is megallja a helyét, opciondlis
sorrendben is hasznalhatod.



Aok ok

www.nekemkell.hu
Gratulalok a dontésedhez! Jol valasztottal!

De NE FELEDD!:
Pontosan annyit fog érni ez a dokumentum a szamodra, amennyit megvaldsitasz
beldle!

Aok ok

Bevezetd az internetes pénz keresés vildgaba!
"...avagy hogyan ¢€pits fel egy legalis online bankjegynyomdat..."
[Ez nem csak szlogen! Ne higgy nekem! Gy6z6dj meg r6éla magad!]
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Raadasként e dokumentum mellé gratiszként, tobb szar orara visszaadlak, a
csaladodnak, barataidnak, kedvtelésednek!
Avagy ¢€lj a hobbidnak, ¢lj a hobbidbol!

Aok ok

Fontos!

Az oldalon, illetve a konyvben kozzétett cikkek "Creative Commons Nevezd meg!-Ne add el!-Ne valtoztasd!
2.5 Magyarorszag" licensz védi!

Ha még mindig (uj)allast keresel!Jovedelem és siker a hétkéznap emberének! by Istvan
Taubert is licensed under a Creative Commons Nevezd meg!-Ne add el!-Ne valtoztasd!
2.5 Magyarorszag License.

Az oldalon, illetve a kényvben kozzétett cikkek "Creative Commons Nevezd meg!-Ne add el!-Ne valtoztasd! 2.5
Magyarorszag" licensz alatt elérhet6ek. Azaz non-profit keretek kozétt, modositasok nélkil (teljes terjedelemben), a
szerz8 és a weboldal cimének feltlintetésével szabadon utdnk6zolhetek a szerz6 elGzetes irdsos beleegyezése nélkul

is. Az oldalon k&zzétett informaciok nem minGsilnek kdzvetlen ajanlattételnek
By Taubert Istvan 2009 www.nekemkell.hu




Kiildetés:

Egy szerszamosladat szeretnék atadni, melyben mindenegyes szerszam 6nallo
megoldas lehet a szamodra. Egy épitdszekrény elvii megoldas és tAmogatas
rendszert kinalok, mely a nullarol induldk szdmara, épp ugy teljes értéki
arzenal, mint a nagyobbaknak.

Megoldast talal a kezd6 online vallalkozd, az internetre késziilo cég, épp ugy
mint az interneten mar probalkozoé, de csekély eredmény elérd magan személy.

Biztatasként a biiszkeségeim, illetve partnereim:

1. Ezitt a Te helyed, ha velem talalod meg alomfoglalkozasod, és sikerre
viszed:




2. Aki megtalalta alomfoglalkozasat és segitségemmel a sikerre vitte:

Schillinger Zsu: Az év 3. legigéretesebb ifju vallalkozdja
Magyarorszagon Eletpalya Alapitvany 2009.junius

"Kedves Istvan! - Csak halamat tudom kifejezni Neked, és a konyvednek!
Végigolvastam a konyved. -
Mar korvonalazddott tervekkel érkeztem az oldaladra, a megvalositast
illetéen azonban még az otleteimet is kdosz jellemezte, nemhogy a
kivitelezést.
Kellett egy kis lendiilet, és nagyon sok informacio, tudas... Es ezt mind
Tdled kaptam meg!
* Olyan gyakorlati tanacsokkal segitettél, amik nélkiil valdszinlileg hamar
elvéreztem volna.
* Ravezettel, hogyan ismerjem meg a vasarloimat, €s hogyan kinaljam
nekik azt,
amire valoban vagynak ahelyett, amit én szeretek a termékemben!
* Rengeteg hasznos internetes megoldast mutattal, kicsit ugy érzem,
mintha hosszas bolyongés utan végre egy térkép lenne a kezemben!
* Ravilagitottal osszefiiggésekre, amik addig rejtve voltak.
* Es annyi otletet adtal, hogy biztos vagyok benne, hogy még jo par hétig
alig fogok aludni, annyi dolgom lesz a megvaldsitasukkal! :)
Eléttem az ut: de mar latni, hogy haladok. A latogatoim szdma egy hét alatt
megharomszorozodott, €s a regisztralok szama is. Pedig ez alatt a kevés 1d0 alatt
alig néhany tanacsot tudtam atiiltetni a gyakorlatba!
100 szonak is egy a vége: ha erre mind egyediil kellett volna rajonnom...
Nem is gondolok ra, mert a "bukas" szot még feltételes mod mellett se jO
hasznalni!
Ko6szonom, hogy atadtad a tapasztalataidat!



Schillinger Zsi Csodand fitnesz vided portél - Online fitneszterem
Az 1j fitnesz megoldas! Légy szép ¢s fitt, otthon, valtozatosan, megalkuvas
nélkiil! http://www.csodano.hu/

ui.: "Végigolvastam a konyved. Nem siettem, j6 alaposan atragtam magam rajta.
Ami a legfantasztikusabb az egészben az az, hogy tényleg rengeteget adsz. Es
lehet érezni az egészen, hogy hiszel benne, és szivvel 1élekkel csinalod. ES nem
els6sorban a pénzért, hanem segiteni akarsz. Jo, persze elfogult vagyok, mert én
ezt mar a konyv elolvasasa el6tt is tudtam rélad :D:D Na de attol meég igy van.

3. Toma Renata a balibutor.hu tulajdonosa, aki offline csaladi asztalosipari
vallalkozasat vitte az internetre segitségemmel

4. Rudnay Krisztina MiikoromEpitész aki mar miikodd online értékesitési
rendszerét jaratja csucsra a segitségemmel.

5. Szopper Zséfia pénziigyi tandcsadd aki csupan a tamogatasom élvezi €s
tobb szalon is partnerem.




Ajanlas!

Els6sorban azoknak az online vallalkozéoknak, illetve vallalkozni
szandékozoknak ajanlom, akik nem céget vezetni akarnak, hanem
cégtulajdonosok akarnak lenni. Vagy ege€sz egyszertien a beveteliikhiiz,
fizetésiikh6z hozza csapnanak néhany NULLAT, természetesen a ,Lvegere”! ;)
Akik nem a cégiikben akarnak dolgozni, hanem felépiteni egy rendszert mely
nekik dolgozik. Ez konyv megtanit azon 1épések elsajatitdsara, melyek az anyagi
fiiggetlenedesed alapkovei. Megértve €s alkalmazva ezeket képessé valsz arra,
amire csak kevesek, a befektetett munkad egy gytimolcsoket termd fava tenni. A
technikai kor embere 6rabérben gondolkodik, eztdn Te garantéltan ki fogsz 1épni
ebbdl a korbdl. Az egy, két...miiszak mokuskerekét szabad €ltre cserélheted. Az
energiad soha tobbé nem fogod orabérben arulni, hanem, ezen tul mar csak, mint
befektetésre fogsz gondolni.

Hozzad szoélok, aki:

- most ismerkedsz az internet kinalta lehetdségekkel, €s Te is ki akarod venni
részed ebbdl a hatalmas tortabol

- mar régota miiveled ezt a miifajt, de csak fillérek csopognek, vagy még az
sem...

- aki offline, azaz klasszikus "vilagi" céged akarod felturbozni az internet
segitségevel

Azért alkottam meg a szdmodra ezt a valddi sorsforditd olvasmanyt, hogy akarki
legyél is (maganszemély vagy cég) igazi sorsforditod lehetdséget adjak a
kezedbe. Nem arrdl beszélek, hogy mit kell tenned, hanem arrél, hogy én, hogy
csinaltam. Kezdve azzal a weboldallal, amelyiken keresztiil, feliratkoztal mini
tréningiinkre, illetve amelyiken megrendelted ezt a konyvet... Es ingyenes mini
tréninglink Otleteit, és ezt az egész koncepciot "lemasolva" pontosabban a sajat
szakteriiletedre alkalmazva, adaptalva legalisan és INGYEN probara tehetted
magad. Elindultal ezen az Gton, ha a rogdsebbet valasztottad, akkor nem olvasod
ezt a konyvet. Magad keresed tovabb a megoldasokat, probalkozol, kutatsz,
tesztelsz. Idot, pénzt 6lsz bele feleslegesen. Talan eveket, mint tettem €n is, mig
kifejlesztettem €s a szamodra elérhetdve tettem.



Azt szeretném, ha nem hinnél nekem! - Higgy a sajat szemednek,
bankszamladnak!

Csopogtess tobb kerozint az életed sikerrepiiléjébe!

Nem masra, a sajat tapasztalatimra tamaszkodom, amikor azt mondom neked,
hogy ennek a konyvnek az arat naponta meg fogod keresni, sét... Ha komolyan
veszed magad, komolyan gondoltad, amikor ezt a konyvet megvasaroltad akkor
most kezdjiik el komolyan! Most mar kezedben tartod a konyvem, tehat nem
hitegetlek, hisz szantal magadra a jovOdre X ezer forintot nem kell mar
marketing maszlag! ;)

Eddig sem igértem millidkat, és f6leg nem munka nélkiil! Kemény dolog lesz
neked is, megérteni, alkalmazni ezt az 4j gazdaGsagtant. Neked is, aki most
kezded, neked is, aki rossz irdnyban jartal eddig. Féleg neked lesz nehéz, aki
mar a technikai vilag vallalkozésat iz6d. Tudom, ez Ggy hangzik, mintha én
drizném a Szent Gralt, sajnos nem igy van. Csupan felismertem bizonyos
elveket, illetve ismerek néhany tutjelz6t, nem kevés tilalomfat. Mindezek
tobbségét a sajat karomon, tobb szaz ora, ¢s megannyi befektetés aran.

Nagyon eros a hitem! - Hiszek abban, hogy képes vagy a segitségemmel
Eurdpai szintli jovedelemre szert tenni. Abban az esetben amennyiben az
ambicidid, csak egy biztos, de rendszeres mellékjovedelem forrasra jogositanak,
akkor is haszonnal alkalmazhatod az olvasottakat.

Nem is képzeled milyen ¢€letbevagoan fontos a szamomra, hogy végigolvass €s
megvalositsd mindazt, amire esélyt kaptal a sorstol, illetve segitséget kapsz most
télem. Pontosan tudom, hogy nagyon sokan vannak, akik végig sem olvassak,
még kevesebbek, akik elkezdik megvalositani, és a "legkisebbség", aki meg is
valositja. Sajnos még kevesebbek, akik a buktatokat, az akadalyokat is veszik, és
a CELT elérik. A TE szamodra pont ez adjon, erdt, hitet, kitartast és biztatast!
Minél kevesebb a versenytars anndl jobb esélyekkel indulsz az internetes
tizletben barmely ipar, illetve lizletagban!

Barki meg tudna €Ini az Internet kinalta lehetdségekbdl, BARKI, de nem
mindenki alkalmas erre. Hidba az Gtletek, a tudas a tervezgetés, amig el nem
tartozik! Nincs az ember, aki csak egy érettségivel ne lenne képes a tuddsat aron
ertékesiteni. Csupan heti nehany ora raforditassal, amit mondjuk a tv-zésbdl,
almodozasbol, munkaidddbdl ellopsz. Egyetlen €s legfontosabb kérdés:
Szeretem azt csinalni, amit ma, amit most csinalok?! - Ha erre 6szintén
valaszolsz! - és a valasz igen, akkor nem értem, miért vetted meg ezt a konyvet!
Arra kérlek, ajandékozd oda a legjobb baratodnak, hogy inspiraljanak a sikerei!

)
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Nem elég tudni hol van az 04zis a sivatagban...
El is kell jutni oda, hogy ¢lj, hogy talélj, hogy sikerre vihesd!

Aok ok

Itt sincs maskeént, hidba ismered fel a lehetdseget!
Hiabavalo6, ha tudod, hogyan juthatsz a csucsra!
El kell kezdened, a hazi feladatokat el kell végezned, nem adjak a sikert ingyen.
Tehat hidba iilsz a tudasodon, hidba vannak képességeid, ha...

kekk

Tehat munkara fel Baratom! - Olvasd! Ertsd! Csinald!
Soha tobbé "ha", soha tobbé "majd"!

Aok ok
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I'tt mellébeszélés és sallangok nélkiil kapsz egy utasitas-készletet.
Innentol rajtad all mikorra és mennyit hozol ki belole!

Komplex, s6t komplett hogyan-csinald kézikonyvet tartasz most a kezedben,
ami, nem csak a hazai piacon, de ismereteim szerint nemzetkozileg is egyedi. Itt
mellébeszéles €s sallangok nélkiil kapsz egy utasitas-készletet. Innentdl rajtad all
mikorra €s mennyit hozol ki bel6le! E dokumentum mellé gratiszként, tobb szar
orara visszaadlak, a csaladodnak, barataidnak, kedvtelésednek! Legalabb annyi
sikert kivanok, mint amit én elértem ennek a stratégidnak a segitségével, amihez
messze a piaci ar alatt jutottal. Arrol az értékrdl nem beszélek, amit teremteni
leszel képes segitségével, segitségemmel. Jol hallottad, ERTEKET leszel képes
TEREMTENI. Tovabb megyek, nem is egyszeriien értéket, hanem olyan
jovedelmet, amire képességed, tudasod feljogosit! Tobb szaz éra kutatast,
megannyi tesztelést, kisérletezést, még tobb dlmatlan éjszakéat takaritasz meg a
segitségemmel.

Eloszo:

Gyakran esik abba a hibaba egy vallalkozo, akar internetes akar klasszikus
"vilagi", hogy a "vilagigazdasagtant", PR, ¢s értékesitési elemeket akarja egy az
egyben rdhlizni az internetes vallalkozédsara. Vannak dolgok, amiket lehet ugyan
adaptalni, de téged itt €s most megkérlek, a sajat jol felfogott érdekedben:

Amennyiben internetes vallalkozast szeretnél felépiteni, esetleg
vallalkozasoddal online megjelenni, a régi sémakat felejtsd el!

Egy uj gazda(G)sdagtant irhatsz! - Elotted fogok jarni!

Ha nem tudsz a kovetkezd hibarol, illetve nem veszed figyelembe melyet 10
(online)vallalkozo6 koziil minimum 9 elkdvet akkor Te is belemosod magad a
piaci atlagba.

Amennyiben alkalmazod ezt az ismertet, mar 6nmagéaban 1épéseldnyre teszel
szert. Ezt a hibat a legtobb lizletag képviseldje elkoveti, tehat ha Te egyszeriien
nem 1épsz ebbe a kettds csapdaba, maris piaci elényhoz jutsz, raadasul ingyen!



Soha ne masolj szolgai médon! Adaptalj és féleg az "ipardgadon" kiviilrol!
Ha taldlkozol egy jo Gtlettel, megvalositassal nézz mogé!

- Miért j6?

- Miért tetszik neked?

- Miért ugy miikodik, ahogy?

- Hogyan miitkddhetne jobban?

- Hogyan tudnam a sajat tizletemre adaptalni?

- Soha ne alapozz: a szerintem j6 lenne, szerintem keresett lenne, szerintem
megvennek... megérzésekre!

Kutass! Mérj! Tesztelj! Elemezz!

- Ha nem musz4j NE talald fel a langyos vizet! Ami miikddik, lesd el, ami nem
vesd el!!! Keress €s lopj el sikertippeket, a tiéd is el fogjak lopni! Ez utobbiban
nincs kétségem, de te legyél az elsé! Legyél az elsd a kuncsaftjaid fejében, elsé
¢s legjobb a piacon! Sikertippeket, instant megoldasokat ellesni az iparagak
legjobbjaitol nem szégyen, de egy az egyben atiiltetni, kreativitas nélkiil
lemasolni, blin, s6t... (de errdl lesz meg szo6 a késObbiekben).

- Nem kimondottan ide tartozik de kulcskérdés: Arversenybe soha ne menj bele!
Nem azeért, mert én mindent tudok, s6t 6rok érvényti allitasokat sem fogsz
hallani t6lem. Csupan hozzaallast, egyfajta szemleletmodot kisérlek atadni
neked, amelyet kovetve, alapelvként alkalmazva nem hibazhatsz. Strategiat
melynek segitségével képes leszel a benned rejld potencialt kihasznalni, és
jovedelemmé konvertalni.

Aok ok

Hogyan olvasd, és miként valdésitsd meg 1épésrol-lépésre?
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Alapveto és rendkiviil fontos kulcskérdések a Sikered fényében:

- Eredményt akarsz?! Valoban?! Oszintén?!

- Hajlando vagy a sikerért 1dot felaldozni, a pthenésedbdl...?

- Akarod, valoban mélyen hiszed, hogy sikert érhetsz le?

- Erzel elég motivéciot, erét hogy sikerre vidd a vallalkozasod?



- Hajlando6 vagy tenni, dolgozni, tanulni, informaciot gytijteni egy nemes cél
érdekében? Ami akar gyokeresen megvaltoztathatja az €leted, anyagi helyzeted.

Amennyiben mindegyik kérdésemre IGEN az 6szinte valaszod olvass
tovabb!...>>>

Almodj egy olyan nagyot, amitél mar Te is megijedsz!

2 De feltétel nélkiil hidd el magadnak! Kezd el, amit csak kevesek, tedd meg,
amit csak még kevesebbek! Erd el azt, amit csak a kivélasztottak képesek elérni!
A nehézségek, a technika és egyéb kihivasok, ne riasszanak el. Képes vagy
elsajatitani!

Tudom, hisz én sem rendelkezem semmi olyan tudassal, képességgel, amivel Te
ne rendelkezhetnél, illetve ne lennél képes elsajatitani. Azonban, ha vannak
bizonytalan foltok, de tigy érzed, van némi lehetdség a szdmodra ebben a
dologban. Akkor feltétleniil dolgozz a fentebbi pontok pozitiv szemléletii
elsajatitasan.

- Mit Tegyek? - kérdezed most joggal.

Nem nagydolgot kérek, vegyél magad elé egy A4-es fehér lapot, és csak ugy
Ossze-vissza firkalj (irj) ra olyan dolgokat, amit szeretnél még elérni az ¢életben.



Minél tobb otlet akad annal jobb (ne hagyd abba a célotletek gylijtését soha!).
S6t még hatékonyabb, ha tigynevezett elme térképet (mind map) készitesz,
barmely kereson rdkeresve rengeteg informécidt talalsz. Masik hatékony eljaras
az Otletborze (brain storming), errdl is talalhattok sok informdaciot a neten!

Amikor pillanatnyilag ugy érzed, kifogytal a célotletekbdl, akkor kérdezd meg
magadtol, ha csak egyetlen 6tletem valdsithatndm meg, melyik lenne az? Melyik
az-az Otlet/tennivald ami céljaidhoz legkozelebb visz? Ez kapja az 1.
sorszamot, a "firkdkbol" huzd ki, és Ojra kérdezd meg magadtol: ha csak
egyetlen otletem valdsithatnam meg, melyik lenne az?. Igy folytasd, amig el
nem fogynak a célotletek.

Baratom ezt kdvetden rendre képzeld magad el€ milyen érzés, amikor az 1.
teljesiil, a 2. a 3....¢s igy tovabb. Min¢l részletesebben elképzeled, bele¢led
magad, anndl hatékonyabban formalja a tudatod a mindennapjaid részévé. Ez
lesz az igazi eredményt hozo TITOK, amikor mar nem csak Te, de tudatod is
dolgozik a cél érdekében, a tudatalattid pedig tényként kezdi elfogadni. Erzed
azt az érzést, amikor eléred az adott célt, elképzeled, mit szolnak a sziileid,
barataid, partnered... Bardtom, ha ezt eléred, megismered azt az érzést, amit tdn
fintorral amerikai optimizmusnak nevezel ma még. Amint eljutottal ide, tuti,
hogy nem tudod nem megosztani ismerdseiddel, partnereiddel. Ha mégis tartani
fogod a szad, a mosolyod és a sikereid garantaltan elaruljak azt a valtozast,
melyet hazdnkban nagyon kevesen ismernek. Ez az Amerika filing a tiéd lehet,
nem ingyen, nem holnap, de...

Kezd el MOST!

Hunyd le a szemeid, lazulj el és képzeld el, ¢ld meg, hogy a célod ITT van, a
mindennapjaid része. Ezt a gyakorlatot végezd naponta, ahdnyszor csak teheted!

A dolgos hétkoznapjaid is alakitsd a célod érdekében!
Nagyszerii ErzelemBombdkkal kényeztesd magad! ,,

frd fel egy cetlire, post it-re, legyen az iréasztalodon, a munkapadon, a
monitorodon, a pénztarcadban, a zsebedben a CEL és egy érzést tarsits mellé.
Ha vaganyabb vagy, akkor az irodad, a szobad falara tiizd ki a CELT, a
legfontosabbat ¢s a legkedvesebbet. Naprol-napra egyre jobban ¢€ld bele magad,
képzelj el minél aprobb részleteket, érzés és tudatszilankokat. Ne azt képzeld
milyen, lenne, hanem azt, hogy mar elérted!



Hogyan olvasd ezt a konyvet?!

Szerintem el0szor olvasd el a leckéket, akar egy konyvet, tan kicsit lassabban,
kicsit elemz6sebben, s6t ha lehet ne is egy szuszra. Allj meg néha, gondold
végig, mit €s miért, miért, gy ahogy... probalj moge latni.[jegyzeteld, €s a
kinalkoz6 otleteid is jegyezd le!]

Ne rohanj! Els6 olvasaskor ne akarj mindent érteni €s megvalodsitani se kezd el!
Masodik olvasasnal mar allits fel az érdeklddésed fiiggvényében egy litem-tervet
a leckék szamozasanak megfelelden, akar mar kezdhetsz megvalositani. Ezt az
litem-tervet annak megfelelden modositsd, ahogy a haladasod megkivanja. NE
ROHANIJ!!! Mondvan ezt értem, ezt is értem! Elemezd mit-miért? Miért igy?!...
Szerintem célszerti és kritikus leckék prioritasa sorrendben (masodik olvasatra).
Természetesen ezen beliil, és ezen tal is rajtad 4ll, mi lesz a fontosabb, illetve mi
lesz a célszerliségi sorrend! 3. olvasatra mar akar az én ( leckék sorrendje), akar
a sajat prioritasi listad alapjan, haladva elkezdheted megvalodsitani, és sikerre
vinni online {izleted.

Jojjon a Titok leleplezése:
Leqy leleplezG olvasmdny, melynek hatdsdra a banRjegyhamisito is
szakmdt vdlt!”



1. Lecke: Merthogy valamit el kell adnod, legyen az sajat vagy masé,
termék, szolgaltatas vagy mas, de értékesitened kell!

Mas ajanlatat tobbfélekeéppen is €rtekesitheted, akar bizomanyosként, vagy
aukcioban, illetve partnerprogram keretein beliil... Akar maset, akar sajatod
ertékesited legkonnyebben digitalizalt, illetve digitalizalhato termékeket
forgalmazhatsz legegyszeriibben, legoptimalisabban. Pl.: szoftver, zene (mp3...),
foto (.jpg...), konyv (pl. sajat E-Book mint ahogy €n csindlom, a termékem a
tudasom E-Book-ban kiadva!). Ide sorolhatdo még a tanacsadas, adminisztrativ
tevékenységek, online ligynokoskodés. Bizonyos tdvtevékenységek, tdvoktatas
(kozeljovoben indulod projektem), tadvszervizelés...

Az interneten egyszerlien csaknem ingyen tovabbithaté a digitalis illetve
digitalizalt termék. A tovabbitas, az ligyfélkezelés, rendelésfelvétel, fizetés,
kiildés... jol automatizalhato.

Mit értek ez alatt?!

Azokat a folyamatokat, lizletszerzés, rendelés felvétel, kiildes, fizetés, amiket
ma a tobbség, még internetes viszonylatban is manudlisan végez. Ezeket képes
leszel ,,emberi keéz €rintése nélkiil" megvalositani. Természetesen az elején még
végezheted, manudlisan, mint pl. én is (feladatok egy részét) még ebben a
projektemben. Persze ennyire azért nem egyszerli! Vannak olyan
kovetelmények, mint példaul a kifogaskezelés, a bizalom megszerzése/épitése,
amit hagyomdanyos értékesités, illetve kapcsolatfelvétel esetén konnyedén
lereagdlhatsz (ez utdbbira az internetes iizletben bevalt megoldas a GYIK azaz a
Gyakran Ismételt Kérdések). Anélkiil, hogy a technikai részletekkel elriasszalak,
el kell mondjam, hogy nagy vonalakban milyen eszkoz parkot kell ismerned.
(B6Ovebben a késdbbiekben...)



E konyvnek nem célja a teljes Internetes értékesitési paletta felvazolasa, nem is
vallalkozom, r4 hisz e mi kereteit tobbszorosen meghaladja. Természetesen az
itt olvashato informacidk, elemenként illetve 6sszességében is jol alkalmazhatok
lehetnek mas Internet piaci ag felépitésében, atalakitasaban. A célom olyan,
egyszeriien megvalosithatd informaciok atadasa, mellyel valodi jovedelem
szerzésére alkalmas online iizletet leszel képes felépiteni.




2. Lecke: Keress problémat!

- Amennyiben mar rendelkezel, olyan témaval, tudassal, tapasztalattal. Illetve ha
van olyan terméked szolgaltatasod, mellyel piacra 1€pj akkor ezt a pontot akar at
is ugorhatod. [Viszont a kdvetkezd projektedben jol johet!]

- Amennyiben még nincs mit értékesits, kovesd a kovetkezd szempont
rendszert!

Keress problémat melyre az emberek megoldast, keresnek!

Hol és milyen formdban kereshetsz probléméat?

- Jarj nyitott szemmel a vilagban, hirek, Gjsagcikkek, elkapott beszélgetés
foszlanyok, XY valaszol rovatok jsagban, neten, radioban...

- munkatarsi, barati...kornyezetben vess fel t¢émakat melyekre esetleg
megoldassal birsz, puhatol6zz olyan iranyban amilyen teriileten tapasztalatod
van, illetve amerre szivesen tevékenykednél.

- Valamint nyilvan van olyan dolog, ami utdn magad is kutattal, megoldast
talaltal, rengeteg 1d0d rament a keresgelésre adatgylijtésre a megoldas
kiinnovalasara...

Nem lehetséges, hogy mas valaki is kiizd ezzel a problémaval?
Tan még fizetne is a megoldasert...

- Latogass forumokat, forumozz, iratkozz fel levelezo listakra, figyeld a
probléma felvetéseket, hatha valamire pont nalad a megoldas. Vess fel magad is
olyan témakat, melyek szamitasba johetnek, mint potencialis terméked
kiindulopontja.

- Tobb portalon talalsz a "tobbiek keresik" alkalmazasokat/ajanlasokat, figyeld,
mire keresnek megoldast az interneten. (pl: http://ok.hu/index.html ;
http://ok.hu/utolso10 ). A pontosabb feltarashoz illetve témasziikitéshez:
https://adwords.google.com/select/KeywordToolExternal ;
http://www.googlefight.com/ szolgal kivalé megoldasokkal. Bar nem
kimondottan erre a célra lett kifejlesztve. Figyelem a régi6 és a nyelvi
beallitasoknal valts feltétleniil magyarra. Tovabbi szlirésekhez tajolashoz ad



iranymutatast a http://www.google.com/trends (hamarosan részletes lirassal
fogom segiteni a hatékonyabb problémakeresést)

Amikor mar végigzongoraztad az 0sszes szamitasba johetd témat, ha masképp
nem megy kizarasos alapon, sziikitsd le 3-5-re a problémalistad. Természetesen
célszerll olyan téméaban gondolkoznod, mely kozel esik a jelen szakteriiletedhez,
hobbidhoz, érdeklodési korodhoz. Itt jegyezném meg, nagy lehetdségek vannak,
az oktatas, a kreativ hobbi teriiletén. Jo, ha tudod, tan magad is tapasztaltad,
tapasztalod, hogy jol jonne egy ,,hogyan csindljam...”, kézikonyv. Nem akarsz
egy szakmat megtanulni, mégis jol lenne egy-egy elemét elsajatitani. Mondjuk
egy szobat kitapétazni, egy ajtot lefesteni ,,csinaldmagad-akcidban ,,nem kell
feltétleniil szakvégzettség. Tan mar neked is jol jott volna egy receptkonyv a
hobbidban, a hiztartasban, vagy éppen munkadban. Ezek jobbara mind olyan
informaciok, melyekkel egy konyv, egy prezentacid, tdvoktatas formaban tudod
kiszolgalni az érdeklddoid.

Amikor a tudasod, ismereteid, készségeid osztod meg mésokkal
infomarketingnek nevezik, azaz informaciot értékesitesz. Az infomarketing
alapja az informacids termék, ami lehet egy tanulmany, egy digitalis konyv,
asztali illetve online alkalmazas Az informacids termék, pl. elektronikus konyv
(E-Book) értekesitese legegyszertibb €s legjobban automatizalhat6 a letoltheto
formatum, de természetesen lehet CD, DVD, akéar valodi konyv is lehet. Ez
utobbiakat postazod, illetve az Internet kinalta lehetdséget egy valoban
onmukodo értékesitési folyamatot képes leszel felépiteni. Egy automatizalt
rendszert, mely felépitése utan szinte emberi kéz €rintése nélkiil képes
jovedelmet teremteni a szdmodra. Valodi Forintokat, st akar Eurot, Dollart
leszel képes keresni, valodi bankjegyeket. Mindezt akkor is, amikor a
haverokkal bulizol, vagy épp csaladoddal nyaralsz.

Az embereknek problémaik vannak, melyekre megoldast keresnek!

Minél gyorsabb, minél olcsobb megoldast, ami a legfontosabb minél
egyszeriibben megtanulhato, min€l egyszeribben kivitelezhetd megoldast
keresnek. Minden témaban kapsz tankonyvet a legmagasabb szinvonalon is, de
leggyakoribb esetben ¢és a legtobbiinknek atlagember 1€ven, 1d6 €s pénz
takarékos megoldasra van mindig ITT és MOST sziikségiink. Nagyon konnyen
belathato a sajat hétkdznapjaidra gondolva, probalj felidézni néhany
momentumot, amikor gyors megoldasra volt sziikséged. Lassuk be, mindenki
keriil olyan helyzetbe, amikor, ,,barmit” megadna a gyors, idétakarékos és
valodi megoldast jelentd informacidért.



Mik lehetnek a megoldasok?

- A mar emlitett informacios termékek (E-Book, adatbazis, tanulmany...)

- Szoftver

- Szolgaltatas (tavoktatas, tavfeliigyelet, telemarketing, adatgytijtés...)

- A lehetoségeidnek kizarolag a fantaziad szab hatart, illetve természetesen a
leendd tligyfeleid!

A megoldasaid leghatékonyabban az 6rok emberi célok (14. Lecke: 10
klasszikus emberi cél) mentén tudod a célkdzonséged szadmara még vonzobba
tenni. A vasarl6 lélektan (17. Lecke: Latogato €s vasarlo 1élektan) ismeretét
felhasznalva 1épésrol-lépésre fogod az érdekl6ddd a megrendelésig elvezetni.
Nem véletleniil mondtam érdeklddot! Az internetes oldalak kapcsan gyakran,
hallunk latogatokrol, de nekiink nem latogatokra, hanem érdekldddkre, sot
potencialis vevOkre, megrendeldkre van sziikségiink. Latogatot egyszerli
szerezni, lengén 01t6zott lanyok egy Banneren, csabito szoveg egy
hirdetésben... A potencidlis vasarlohoz, egyik ut egy jol strukturalt, személyre-
szabott hirdetés (pl.: fizetett kattintas alapu hirdetés, PPC; ilyen az E-Target,
illetve a Google AdWords ezekrdl még ejtek szot). A masik az igynevezett
keresOkre optimalizalt (SEO) oldal (lesz még szo rola!). Mindkét esetben
ismerned kell, amit értékesitesz, illetve azokat, akik szdmara megoldast ad az
ajanlatod!

Az eljarésra és a mikéntekre még a késdbbiekben visszatériink! Tobb eljarassal
¢s koncepcioval fogunk a késObbiekben megismerkedni, ami kozelebb visz a
probléma feltarashoz. A termékfejlesztés 1épcsdi, illetve a piaci bevezetés,
arbelovés és termékfelfuttatas nélkiilozhetetlen elemeivel fogsz megismerkedni.

Elso 1épésként ismerkedjiink meg a problémakeresés/ -feltaras/ -felismerés

7

Bar nem kimondottan idevald, de egy kis kitérdt tennék!



ELETBEVAGOAN FONTOS

Amennyiben mar van kiforrott elképzelésed, esetleg terméked is, amivel
megjelenj az interneten, akkor is kérlek, fontold meg:

Nem tudom tisztaban vagy e azzal, hogy a vallalkozasok alig tobb mint 30%-a
éri meg az 5. pénziigyi évét! Miért is lehetséges, rossz termékkel, szolgaltatassal
jelenik meg 100 vallalkozasbol 70? Vagy csak 30 vallalkozas termékére van
sziikseg?

NEM! NEM! NEM!

Egyszeriien e véllalkozasok tobbsége, eldzetes felmérés nélkiil belevag, mert azt
gondolja az én ajadnlatomra barkinek sziiksége, lehet, barki profitalhat beldle.
Ezek a cégek kinalati piacokat céloznak. Olyan termékkel, szolgaltatassal
jonnek ki melyeknél csekély a kereslet, esetleg nagyon erds a konkurencia
verseny!

Ettdl ovva, arra kérlek amennyiben eltokélt is vagy a témadat illetden, mérd fel a
lehetdségeid, illetve a késdbbiekben képes leszel a legtobb (nem minden)
kinalati piacon is, olyan piaci szegmenst megszolitani, ami a talkinalat és/vagy a
csekeély kereslet ellenére is megélhetést, de akar extraprofitot is hozhat.

Ezzel nem szandékom senkit arra biztatni, hogy a jovedelmezdseget allitsuk, a
tudasunkkal, a képességeinkkel szembe. Nem is arrol beszélek, hogy olyan
dologgal foglalkozz csak a profit kedvéért, amihez még csak kedved sincs.
Csupén arra hivom fel a figyelmed, hogy keresd meg az egyensulyt a véalasztott
témat tekintve, ahol a befektetett energia €s a varhato jovedelmed optimalis
eredményt hozhat.

Ezek utan a megfontolas targyat képzo, lehetséges probléma témakorok
kivalasztasahoz, illetve a kereslet kinalatelemzéshez kapsz segitséget.

A lehetséges témaidhoz a kiilon-kiilon gytijts olyan kifejezéseket, amikkel
rakeresnél adott témaban, a keresokben. Esetleg kérdezd meg ismerdseid,
barataid...



Egy lehetséges eljaras egy elképzelt példaprojekt elemzés:

1. Témad: ingatlan értékesités
- szamitasba johet6 kulcskifejezések: ingatlan piac, ingatlanpiac, szolgaltatas,
szolgalatas, értékesités, értékesités, ertekesites, hitelezés, hitelezes, hitelek

2. Témad: értékbecslés
- becslés, becsles, becsiis, becsus, értek, ertek, tizlet, uzlet, régiség, arany,
ingatlan,

3. Témad: biztositas
- ¢letbiztositas, €let biztositas, eletbiztositas, biztositd, ingatlanbiztositas,
biztosito, ongondoskodas, ongondoskodas,

Amint észrevehetted, az angol billentytizetes (csak rovid karakterrel irt valtozat),
illetve az elgépelt, illetve a a jellemzOen hibasan irt verziot is ( pl.: szerviz,



szerviz) kifejezeéseket is vedd végig. Egyébként pont a szerviz a legtobbet
emlitett példa, mert a keres6kbe a szerviz azaz a helyteleniil hosszu ,,i”-vel irt
valtozatot irjak be tobben.

Amikor mar adott a téma, a kulcskifejezések, akkor johet a kutatas a
kulcsszoeszkozokkel (Google, Overture, Google Trend, Google Fighter, Google
AdWords keywordtools...) a keresletet elemezheted. Illetve a keresOkben
(Google, Yahoo...) a kinélatot. (Kutatasi illetve termékfejlesztési idoszakban is
hatasos, illetve trend és konkurenciafigyelésre 1s remek megoldast kinal,
természetesen ingyenes a Google Alarm szolgaltatasa.)

Ezt a két szolgaltatast parban hasznalhatod el6zetes piackutatasra, illetve kovetod
piacelemzésre, trendkdvetésre. Termékfejlesztés soran is igénybe veheted, gyors
¢s ingyen van. Természetesen nem hasonlithato az eredmények részletessége
egy akar tobb szazezer Ft értékli megkérdezéses, piackutato cég altal végzett
kutatassal. Viszont amire nekiink kell, féleg az iizlet indulasa felfutdsa idején
arra pont optimalis megoldas.

A témafeltaras els6 szakaszéaban is, de a tovabbi sziikitésnél is sokat segithetnek
a forumok: ird be a keresdbe (pl.: Google) ,,forum”, illetve a levelezd listak: ird
be a keresobe (pl.: Google) ,,forum”.

Jol hasznalhato ingyenes segédeszkozod lesz a Google kulcsszoeszkoz, és a
Google keresdje, valamint a Google trend eszkoze.



3. Lecke: Piackutatas egy ora alatt!

Anyagsziikséglet:

1. Google Kulcsszo6 eszkoz

2. Google keresd

3. Excel tabla

4. Overtuore kulcsszo eszkoz (a taldlatok finomitasahoz)

Tovabbi oOtletek:

e E-Target A legkeresettebb 100 szo
e GoogleFight
e OK.hu

Eljaras:

1. Nyiss egy Excel tablat! (Nevezd el!; Mentsd el!; els6 oszlopnak add a
kulcsszo, a masodiknak a kereséeredmény nevet!)

2. Nyisd meg a Google AdWords Kulcsszo eszkozét:
https://adwords.google.com/select/KeywordToolExternal

3. FONTOS! A "Results are tailored to English, United States Edit
opcional, allitsd be a kutatasi régiddhoz relevans nyelvet, €s orszagot

4, A fentebb leirtak alapjan kivalasztott kulcskifejezéseket célszeriien 2-3-
as csoportokban, a kifejezéseket egy sorba, a kifejezéseket egymastol <Enter>-
rel valaszd el.

5. Finomitashoz az overtuore keyword tool-t javaslom.

6. Az excelfajlba nagysagrendileg rogzitsd, a kulcsszoeszkozok talélatait,
illetve az adott szora a keres6ben megjelend talalatok szamat. Specidlis teriileten
illetve nagyon kiélezett versenyhelyzetben az overtoure eredményeit javaslom,
mivel ha ad taldlatot, akkor az eredmények, pontos "darabszdmként" jelennek
meg, a tartalomhoz illeszkedd tovabbi taldlatokkal egyiitt.

7. A kulcsszo eszkozok eredményei a keresletet mutatjak, a keresdk (pl.:
Google, OK...) kinalat eredményeit mutatjak.



Ertelemszertien, amely téméban illetve kulcsszora vetitve nagyobb a kereslet, és
kisebb a kindlat ott keresleti piac van. Tovabbi elemzést igényel a keresleti
piacon az ajanlatod és célcsoportod betdjolésa, illetve az arbelovés. Sulyozasnal
¢rdemes figyelembe venni, hogy milyen termékkel, milyen piacon akarsz
megjelenni. Mas arképzeést, mas értekesitesi koncepciot igényel egy mar 1étezo
megoldas bevezetése, illetve egy teljesen Uj ajanlattal kirukkolni.

Aok ok

Kulcskérdés minden iparagban, ezt jol jegyezd meg! ERTSD MEG! :
KERESLETI PIACON KELL MEGJELENNED!!!

Aok ok

Legtobb vallalkozo6 abbol indul ki, vannak gépei, tudasa, tapasztalata. ..

Itt véti a legnagyobb hibat, mert lehet pont arra, vagy pont olyan formaban nincs
sziikség. Ennek oka, lehet a kereslet hidnya, a fizetOképesség hianya, vagy az
er0s konkurencia verseny. Természetesen vannak lehetoségek arra az esetre is,
ha végkeép a sajat szakteriiletiinkon akarunk megélni (lasd: 7 & 20 lecke).
Ezekben ¢€s hasonlo esetekben kinalati piacon vetélkedsz, araid nyirbalod, tobbet
adsz kevesebbért. Es cserébe kapsz diktal6 megrendeldt, alkudozé kuncsaftot,
késedelmesen, van nem fizetd tligyfeleket.

A keresleti piacon, de vezeted be a terméked, ami piaci tjdonsag, a tobbiek
téged kovetnek, de 6k mar maximum masodikak lehetnek. Te diktdlod az arakat,
prémium termékeidért prémium megrendeldket fogsz kapni cserébe. Ezen
kuncsaftkor 7-15%-a feltétel nélkiil fogja megvasarolni az 0j termékeid, ha mar
egyszer bizonyitottal.

Természetesen érthetd az a megkozelités, hogy abban a szakméban, iparagban
szeretneék dolgozni, vallalkozni, amihez értek, amiben tapasztalatom van. Nem is
varhato el senkitdl, hogy csak a pénz miatt olyan témaval foglalkozzon, amihez
nem is ért, és nem is €rdekli. Itt jon a nem egyszer valdoban nagy személyes
kompromisszum.



Mit jelent ez az atlag vallalkozo gondolkodasaban?!

Leggyakoribb hibds megkdzelités az, amikor egy vallalkozo6 azt gondolja
magaban:

- Van tudasom, "szerszdmaim"... a termékemre pedig sziikség van!

- Barki szamara jol johet!

- Akarkinek hasznos lehet!

- Mindenkit érdekel!

Természetesen mindez igaz is lehet, de... Ha végiggondolod, ra fogsz jonni, hol
van az eb elhantolva. Az emberek az internetre alapvetéen nem vasarolni
jonnek! Hanem informaciot keresni, drakat 6sszehasonlitani, referencidkat
keresni megyiink az internetre. Vannak specialis esetek, amikor valéban
vasarolni joviink, és kimondottan egy bizonyos terméket keresiink, de még
akkor 1s koriilnéziink, mi hol olcsébb, jobb... Mihez adnak tobb kiegészitit tobb
garanciat. A f6 kérdésiink mindenkor: Hol taldlok, minél olcsdbban, ha lehet
ingyen megoldast a problémamra?

kekk

TITOK!
Adatbazis marketing!
Csalirendszerrel, és virusmarketingelemekkel megtamogatva!
A legkisebbek legolcsobb és mégis legnagyobb adudsza!

Aok ok



Az egyik legjobb érdeklddd szerzd stratégia az ingyenes megoldast keresd
emberekre alapoz. Ezt fogjuk tenni mi is! ;) Mindnyéjan szivesen vessziink
olyan tippeket, megoldasokat, amiket magunk is tudunk hasznalni. Gondolj csak
az ingyenes mini tréningre melynek segitségével, magad is tesztelted, a sajat
otleted. Tovabbmegyek annak az ingyenes anyagnak melyet a weboldalamon
talalsz ( minitréning, maga weboldal koncpecid) segitségével is képes barki egy
teljes értekil, akar maximalis profitot termel6 online vallalkozast 1étrehozni.
Hisz az alapokat, minden olyan informaciot atadtam, ami ehhez sziikséges, sot
né€hany iranyvonalat is, amin érdemes elindulni.

Te, aki ""turbofokozatra akarsz kapcsolni'', mert:

- felismerted a lehetdséget, felmérted az 6tletedben rejlé potencialt. Nem akarod
tovabbi kutatassal, akar tobb év probalkozéssal az 1d6d vesztegetni. Hanem
azzal akarsz foglalkozni, amihez értesz, és ami egy hdénapon beliil suhogds
bankjegyeket hoz a bankszdmléadra!
- Vagy egész egyszerlien ugy gondoltad, hogyha ennyi informaciét adok
ingyen, akkor nyilvan sokkal tobbet kapsz, ha fizetsz is érte!

Ha csak ezt az egy dolgot érted meg ebbdl a konyvbol, mar megérte az arat!

Mégpedig:

Amennyiben csak a sajat termékedre, célkozonségedre optimalizalva, adaptalva
lemasolod a weboldalam koncepcidjat, illetve az ingyenes anyagaimat, mar egy
Tesztelésre, €s jovedelemszerzésre alkalmas weboldalt meg tudsz csinalni, s6t
nem is egyet, hanem akarhanyat!(Viszont, mivel Te értékesebb informaciot
akartal, és gyorsabban, megvetted ezt a konyvem.)



Fobb 1épések diohéjban:

1. Problémakeresés [ez lesz a Téma!] (Google AdWords kulcskifejezés keresd
eszkoze), ha még nincs ilyened. Ha mar van 6tleted, akkor a kettes pont 1ép
¢letbe.

2. Tesztelés, elemzés (Google AdWords kulcskifejezés keresd eszkoze/ Google
keresOje--- > a kereslet/kinélat arany). Ahol nagyobb a kereslet és kisebb a
kinalat 6 nyerd, természetesen objektiv tényezok befolyasolhatnak!

3. A kivélasztott TEMA kidolgozasa egy ingyenes tanulmanyban. Ez lesz a
csali!

4. A témara alapozott értékesitési levél (weboldal), blog elinditasa

5. Az ingyenes ,.csali” tanulmany, azaz a FELIRATKOZAS menedzselése! SEO
azaz keresOkre optimalizalas (errél még lesz szd), akiknek silirgésebb az
eredmény ajanlom a Google AdWords PPC azaz kattintas alapt
hirdetdszolgaltatdsat. AdWords egy arverés elven alapulo hirdetd, ahol a
kulcskifejezésekre tudsz licitalni. Mivel nekiink nem a minél tobb latogato,
hanem a minél tobb érdeklddd, potencidlis vasarlo a cél. Ezért jo eséllyel nem a
legdragabb kulcsszavakra kell licitdlnunk. Egy-egy kattintas ara 20 Ft-tol, akar
n¢hany szaz Ft-ig terjed (nekem eddig 458 Ft-volt a maximum, amit egy
kattintasert fizettem, altalaban 20 ¢és 50 Ft-ot fizetek egy klikkért!) Nagyobb
biidzsével, online és/vagy offline-kampanyokkal megtamogatva. Video
megoszto portalokon (http://www.youtube.com/; videa.hu ), izgalmas, vicces
vagy épp oktato videoval megjelenni. Akar Te magad, akar mas
szerepeltetésével nagy visszhangot kelthetsz. Erdeklédésre szamot tartd témaban
egy prezentacidobol, képernydmentésekbdl, esetleg hangalamondassal videot
krealhatsz. a legegyszeriibben a WinXP moviemaker-ével!

6. Amennyiben miikddik a koncepcid, azaz van kereslet az ajdnlatodra, akkor
johet a terméked kivitelezése.

7. Igényfelkeltés vasarlasra motivalas. ..

8. Rendelés, értékesités, lezaras. De itt nincs vége, nem hagyjuk magara vevot,
tovabbra i1s marketingeziink neki, 0 terméket fejlesztiink az igényeknek
megfelelOen, €s azzal sarkalljuk ujabb vasarlasra.

Nagyon fontos a csalid, az ingyenes ¢s feliratkozasra csabitd terméked lehet
egyben egy ujabb feliratkozokat generalo anyag. Olvasoid biztasd, hogyha
hasznosnak talaltak, tetszett nekik adjak tovabb olyan ismerdseiknek, akik
hasznat vehetik! Minden anyagodban legyen ott a weboldalad elérhetésége!



FIGYELEM!

Fontold meg, hogy a terméked, védesd valamilyen licenccel! Pl.: szveges
anyagoknal (weboldal, blog, E-Book, tanulmany)
http://www.creativecommons.hu/civi/. Szoftvereknél (amik forraskoddal
rendelkeznek, pl.: asztali [desktop], akar online [CMS] alkalmazéasok estén a
http://www.gnu.hu/gpl.html ajanlom a figyelmedbe. Akar engedélyezed, hogy
tovabbadhato legyen akar nem, ha igazéan j6 az anyagod tovabb fogjak adni,
illegalisan is!

De ezt te a hasznodra fordithatod:

- a fizetds termékeidbe is feltétleniil add meg a webcimed! Illetve hivd fel a
figyelmét az olvasonak, hogy ha nem téled jutott a termékedhez, feltételiil
latogasson el weboldaladra, ott tovabbi ingyenes informacidkhoz juthat. Illetve a
frissitett termékhez csak ugy jut naprakészen, amennyiben 6 is megvasarolta a
terméked!

- Legyen mindig. Kiegészitd terméked, szolgaltatdsod, ami kiegésziti,
automatizalja...




4. Lecke: Szolgalj megoldassal!

Ratalaltal a problémara, ismered, mit keresnek az emberek az interneten. Be kell
tajolnod, hogy ezek az emberek ezt a megoldast milyen formaban varjak, kik
azok pontosan, akiknek sziiksége van/lehet az éltalad kinalt informdciora,
tudasra, tapasztalatra, szolgaltatasra tovabbiakban ,,termékre”.

FIGYELEM!

Nem feltétleniil egyezik meg a terméked potencialis felhasznaloja €s a
megrendeldd!

Példaul:

- Tanulast segitd E-Book, programot, kifestot, jatékot arulsz also tagozatos
altalanos iskolasok részére, a sziilé fogja megrendelni és kifizetni, de a gyermek
hasznalja (!).

- Adatbazis kezelési segédletet, vagy szoftvert értékesitesz, a dontéshozo fogja
megrendelni, illetve az arat kiegyenliteni, de az alkalmazott fogja hasznalni (!).

Mindezeket is figyelembe kell venni, mind a stratégia a dizajn valasztasnal,
mind az arképzésnél!

Hogyan gondolkodnak azok, akiket megcélzol az ajanlatoddal, hogyan
viszonyulnak hozza. Tisztadban vannak a problémdjukkal? Ha igen milyen
szavakkal illetik. Amennyiben nincsenek tisztaban a problémaval, neked kell
feltarni, igényt kelteni. Tudom, néhanyan azt mondjak ,,minden sz*rt el lehet
adni!”, de ez rank nem vonatkozik, mert Te is komoly, tisztességes €s hosszi
tavu lizletben gondolkodsz!

Aok ok

Hogyan tovabb?! - Most fordulsz a célegyenesbe!

kkk



Indits sajat blogot és/vagy weboldalt!



Blog kival6 bevezetd, piackutatd, informacioszerzd, markanév erdsitd eszkozzeé
valhat a kezedben! Alapvetéen két lehetséges formaban, jelenhetsz meg az
interneten weboldallal vagy bloggal.( Persze lehetne ragozni hirportal, hirdetd,
vagy kozosségi "szajt", forum...) A két alapvetd lehetdséget is rejt, két tovabbi
opcidt fizetds tarhely, sajat domain névvel. Illetve a masik lehetdség, ami
kezdetnek szamodra, mint online vallalkoz6 mindenképp baratibb és (anyagilag)
kockéazatmentes megoldas az ingyenes blog €s tarhely-szolgaltatok kinalta
lehet6ség. Fontos tudni, hogy bizonyos blogszolgaltatok nem tdmogatjak az
uzleti, értékesités célzatu blog mitkodtetését ezért mielott regisztralsz feltétleniil,
olvasd el szerzddési feltételeket

Jo ha tudod kezdetnek a blog tobb elénnyel is bir:

- szeretik a keresdk (pl.: Google), €s az olvasok is,

- interaktiv, tehat olyan problémak is felvetddhetnek, ami hasznodra valik, te
nem is gondoltal volna ra

- személyesebb, kotetlenebb, kapcsolatok épiilhetnek

- a régi kommentezdid, ligyfeleid kitanitjak a leendd tigyfeleid, frissitik a
blogod, egy id6 utdn szinte helyetted dolgoznak!!!
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5. Lecke: Online fizetés lehetoségek: Mikor melyiket SMS, clickbank,
paypal..... innent6l mar a fizet6s verzio, mely hamarosan megujulva
elérheto!

Amennyiben nem akarsz lemaradni bevezetd akcidonkrdl iratkozz fel a a sarga

keretben talalhato blogértesitore:
http://nekemkell.hu/blog/profitgenerator/




